Sa far svenska foretag
sina automationsprodukter

et finns ndgra svenska tillverkare av au-
D tomationsutrustning, som ABB och

HMs, men de flesta produkter som an-
vdnds i Sverige har tillverkats nigon annan-
stans.

Stérre tillverkare har egna dotterbolag i
Sverige som skéter forsiljning och support av
produkterna, som exempelvis Siemens. Man
behover dock inte ha ett svenskregistrerat
dotterbolag utan inom v kan man Oppna en
filial med huvudbolag i nigot annat £v land.
Ett exempel ar Sick som har sitt huvudbolag i
Danmark med filial i Sverige.

Representeras i Sverige

Sedan kan en utlindsk tillverkare represente-
ras av en distributdr, och det finns ménga s-
dana i Sverige. Det dr vanligt med en exklusiv
distributér, det vill siga ndgon som ensam
har kontraktsmissig ritt att silja inom ett
omrdde. P4 grund av likheter i sprak och stor-
lek pa marknaden ir det vanligt att Sverige,
Norge och Danmark betraktas som en skan-
dinavisk enhet. En ensamdistributér har ofta
mer heltdckande ansvar, som forstahands-
support pé produkterna och viss storlek pa
organisation och ansvar fér marknadsforing
av leverantérens namn, logo samt lokalise-
ring (anpassning) av till exempel dokumenta-
tion. Vissa typer av automationsinstallationer
kréver tillgdng pa instruktioner pé lokalt
sprak.

Flera samsas pa samma omrade
Om marknaden ir stor (eller om leverants-
ren har svért att vilja), si kan distributéren
vara icke-exklusiv. I det fallet finns det flera
som séljer produkterna inom ett omride, Da
far leverantren oftast sjilv ta hand om mark-
nadsforingen av produkt- och foretagsnamn
samt viss typ av support som kriver tillgang
till tillverkningsinformation.

Rollen som distributér ar reglerad i Eu
lagstiftningen, sa att till exempel en uppsig-
ning av kontrakt i fortid kan generera krav pa
ersittning. Det dr viktigt att koparen vet att
distributéren ir en sjdlvstindig juridisk en-
het, som stir ekonomiskt fri frin leveranto-
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ren, och inte kan gora dtaganden i leverants-
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allt fler som blivit Sd dr det inte med en agent, som 4r en person

e eller organisation som representerar en ut-
partners med var lindsk tillverkare. Ofta har agenter en fast

andra eftersom re- ersittning och sedan provision pa forsilj-

lationen inte &r hdrt ningsresultatet.

¥ Ibland vill inte en leverantér binda sig vid
res lerad och det bi- en aterforsaliningskanal, och man anvinder i

drar till att en leve- sttt ordet partner, som ir oreglerat. En
rantor kan visa upp  Ppartner kan i princip vara vem som helst. En

anledning till att detta har blivit populirt &ir
ett brett EkosyStem att for manga system (plattformar), som Pro-

vilket lockar flera finet, Lorawan och andra, blivit populért att

till att adoptera visa upp ett “ekosystem”, dir man har si

& mdnga partners som mbjligt for att locka an-

plattformen' vandare till att adoptera (anvinda) plattfor-
men.
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